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        мОЛОДЕЖНЫЙ БИЗНЕС РОССИИ
ТЕХНИКО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ОБОСНОВАНИЕ ПРОЕКТА
(Бизнес-план)
Название предприятия: сеть коcметологических салонов «KosmoPro»
Имя владельца: Никишин Игорь Анатольевич
Дата рождения: 20.06.1967г.
Адрес предприятия: Ростов на Дону, Пушкинская 

Телефон мобильный: 8-900-136-76-76
                     рабочий:
                  домашний:
Домашний адрес: Ростов на Дону, бул. Комарова, 8/2, кв.36

	Подан на рассмотрение:
	


г. Ростов на Дону, 2018г.

РЕЗЮМЕ ПРОЕКТА


Вид деятельности: Косметология 
Организационно-правовая форма предприятия: (ИП)
Количество владельцев:1 
Предполагаемые сроки начала деятельности: 01.02.2019г.
Необходимые первоначальные инвестиции: 3 800 000
Предполагаемый среднемесячный доход, 1-ый год: 460 000
Предполагаемый среднемесячный доход, 2-ой год: 520 000
Предполагаемый среднемесячный доход, 3-ий год: 600 000
Срок кредитования: 36 месяцев
Запрашиваемая сумма кредита: 3 800 000 руб.
Необходимый льготный период: 2 месяца
Назначение кредитных средств: закупка оборудования, ремонт помещения.
I. ОПИСАНИЕ БИЗНЕСА
1.1. Услуги аппаратной косметологии.
Продажа косметической продукции.
1.2. Помещение в долгосрочной аренде, размером 60 - 100 кв.м. Вход с проходимого места расположенного в центральной части города, в близи элитных заведений и магазинов. Обязательная возможность парковки. 

        4 процедурные комнаты, ресепшн, сан.узел, душевая.
        Арендная плата не дороже 1000 руб. за кв.м.

1.3. Персонал из 10 человек.

2 администратора
4 косметолога

2 массажиста

1 менеджер по продажам

1 уборщица

На сегодняшний день есть договоренности по найму 2х косметологов, 2х массажиста, и менеджера по продажам.
1.4. Риски могут быть при неправильном наборе персонала.

При неправильном выборе места для салона.

При неправильной маркетинговой стратегии.

Избежать их можно, если провести стратегические исследования рынка.

II. ЛИЧНАЯ ИНФОРМАЦИЯ О ВЛАДЕЛЬЦЕ 

2.1. С 1996 года нахожусь на руководящих должностях. Занимался гуманитарными проектами и имел свой бизнес в сфере услуг по оздоровлению населения в Минеральных Водах.

В Ростове на дону официально работаю в чужом бизнесе с мая 2016 года на должности директора управляющей компании по адр: М.Горького 245. Есть собственный Женский фитнес клуб «Леди» по адр: пр.Космонавтов, 27 «В»

2.2. Опыта набирался на собственных ошибках.
Обучался на МК и Тренингах по бизнесу последние 5 лет усиленно. Летом прошел курс «Долина» в Лайк центре.
2.3. Дочь 10 ти лет.
III. РЫНОК

3.1. Наши клиенты 85% женщин 25 – 60 лет, 15% мужчины, желающие улучшить свой эстетический вид.  
3.2. Конкуренты: Косметологические клиники и салоны красоты,
использующие аппаратную косметологию.

Рынок косметологии в России имеет огромную емкость и по исследованиям на сегодняшний момент только на 25% заполнен.
3.3.  Современная косметология – это сложная наука, включающая в себя знания специалистов, новейшие средства, препараты и аппараты. Результаты исследований в данной области говорят о том, что при правильном выборе процедур и косметических продуктов, соответствующих возрасту клиента и времени года, можно регулировать и контролировать обменные процессы в клетках кожи, замедлить старение и отсрочить его внешние проявления.
Итак, сейчас можно выделить два современных направления косметологии: медицинское и декоративное.

Декоративный вид косметологии направлен на устранение внешних недостатков человека. 

В декоративной косметологии выделяют еще 2 направления: терапевтическое и аппаратное.
Аппаратная косметология
Применяет новейшие разработки, препараты, и аппараты.

Достоинства:
· Практически безболезненные процедуры, минимальное количество дискомфортных ощущений во время их проведения.

· Быстрый и заметный результат.

· Индивидуальный подбор процедур с учетом возрастной группы, типа кожи и общего состояния клиента.

· Высокая эффективность.

· Универсальность процедур и возможность их сочетания с другими косметологическими манипуляциями.

Лазерная косметология

Этот вид косметологии – часть аппаратного направления, где для проведения процедур используются различные лазеры. Особенность лазера в том, что он может влиять на клетки избирательно.

Достоинства этого вида косметологии:
· Отсутствие оперативного вмешательства.

· Возможность регулирования глубины проникновения лазерных лучей.

· Минимальные термические повреждения.

· Быстрый видимый результат.

· Возможность четкого и локального воздействия.

· Легкая и быстрая реабилитация.

· Универсальность процедур и широкий спектр их применения.

· Оказание бактерицидного воздействия.
Эстетическая косметология

Существует также эстетическая косметология, виды услуг которой направлены на решение проблем, не угрожающих здоровью клиента и не требующих вмешательства врача. Данные методики помогут избавиться от различных незначительных внешних дефектов, доставляющих человеку эмоциональный дискомфорт и развивающих комплексы. 

Достоинства эстетического вида косметологии:
· Быстрый, заметный и долгосрочный эффект.

· Индивидуальный подход к каждому клиенту.

· Видимый результат при коррекции внешних недостатков.

· Избавление клиентов от неуверенности в себе и комплексов.

· Возможность избежать хирургических вмешательств.

Наши конкурентные преимущества.

Особая, отличная от других атмосфера, высокий клиентский сервис, профессионализм и забота специалистов.
Аппаратная косметология не такая болезненная.

Гораздо безопасней для здоровья.
Так же планируем привозить особую косметику из Израиля  и Америки (есть договоренности).

Планируемый аппаратный набор для наших салонов:
1. Криолиполиз – аппарат для удаления подкожного жира без хирургического вмешательства.
В ходе клинических испытаний криолиполиз продемонстрировал способность на 25% сокращать жировые отложения в зоне воздействия уже после первой процедуры. Положительный результат наблюдается у 86% пациентов. У 76% из них уровень удовлетворенности от процедур криолиполиза выше, чем от любых других методик неинвазивного липолиза.
2. SMAS-лифтинг – подтяжка кожи лица без операций. Процедура «Минус 15 лет».

 SMAS- лифтинг лица - самый эффективный и стойкий способ коррекции возрастных изменений овала лица. Выраженность и продолжительность эффекта SMAS- лифтинг лица обусловлена тем, лифтинг достигается подтяжкой мышечно - фасциального слоя лица (SMAS)

3. LPG массаж - массаж Louis-Paul Guitay (Луи-Поля Гитея)
Эффективность технологии LPG массажа в эстетической косметологии (коррекция веса, моделирование фигуры, лечение целлюлита и др
4. Лазерная эпиляция — это метод радикального удаления волос, с разрушением волосяных фолликулов при помощи лазерного излучения.
5. Гидромеханопилинг 
гениальная косметологическая процедура, потому что она подразумевает шлифовку кожного покрова, насыщает лечебным раствором с разными активными компонентами обработанную область кожи. Важно отметить, что процедура абсолютно комфортная и уже после первого сеанса вы сможете увидеть результаты. 

IV. СБЫТ

Для привлечения и удержания клиентов:
1. Разработка маркетинговой стратегии.
2. Менеджер по продажам.

3. Сайт компании. Kosmopro.ru 
4. Facebook. https://www.facebook.com/groups/kosmo33 
5. Инстаграм. @Kosmopro33 
6. VK. https://vk.com/kosmopro33
7. OK. https://ok.ru/kosmopro  
8. Настройка таргетированной рекламы.

9. Настройка и продвижения в Яндекс Директ.

10. Раздача печатной рекламной продукции.

11. Партнерство с магазинами и бутиками женской одежды.

12. Партнерство с туристическими компаниями.

13. Установка CRM системы.

4.1. Разъясните Вашу политику ценообразования.
Цена на услуги будет средней по городу в конкурентной среде.
1000 рублей в час за 1 процедуру..

4.2. Приведите расчет объема ежемесячного сбыта.  
(Приложение №1 прилагается)
V. ТРАНСПОРТ, ОБОРУДОВАНИЕ, СЫРЬЕ/МАТЕРИАЛЫ
5.1. Не требуется.
Криолиполиз - Аппарат  CRYO-LIFT  500 000
SMAS-лифтинг - Аппарат HiFu U-One G2 – 500 000
LPG массаж - Аппарат Velashape Sculptor – 500 000
Лазерная депиляция - Диодный лазер на 3-и волны Silvano – 500 000
Гидромеханопилинг - Аппарат Hydra-Jet – 250 000
Все аппараты испытаны, лицензированы. 
Не нуждаются в специальном лицензировании.

Закупка у официальных представителей с гарантийным обслуживанием.

5.2. Расходные материалы не требуют больших затрат.

По поставкам есть договоренности.

5.3. Стартовые вложения.
	Необходимо
	Кол-во
	Сумма, руб.
	Имеется
	Кол-во
	Сумма, руб.

	Аппарат CRYO-LIFT
	1
	500 000
	
	
	

	Аппарат HiFu U-One G2
	1
	500 000
	
	
	

	Аппарат Velashape Sculptor
	1
	500 000
	
	
	

	Диодный лазер Silvano
	1
	500 000
	
	
	

	Аппарат Hydra-Jet 
	1
	250 000
	
	
	

	Ресепшн
	1
	20 000
	
	
	

	Шкафы
	4
	20 000
	
	
	

	Стеллажи стеклянные
	4
	12 000
	
	
	

	Стационарные и передвижные тумбы
	8
	16 000
	
	
	

	Кушетка
	3
	24 000
	3
	3
	24 000

	Кресло
	2
	12 000
	2
	2
	12 000

	Кресло
	2
	8 000
	2
	2
	8 000

	Диван
	1
	20 000
	1
	1
	20 000

	Массажные столы
	2
	24 000
	
	
	

	Компьютер
	1
	20 000
	1
	1
	20 000

	Принтер
	1
	15 000
	1
	1
	15 000

	Телевизор
	2
	55 000
	2
	2
	55 000

	WiFi роутер
	1
	2 500
	1
	1
	2 500

	Телефон
	2
	20 000
	2
	2
	20 000

	касса
	1
	25 000
	
	
	

	Полки
	10
	10 000
	
	
	

	Стерилизаторы
	4
	16 000
	1
	1
	4 000

	Паровые ванночки
	2
	2 000
	
	
	

	Программа CRM

	1
	50 000
	
	
	

	Душевая кабина


	1
	20 000
	
	
	

	Стерилизаторы помещений
	4
	22 000
	
	
	

	Ремонт помещения
	1
	200 000
	
	
	

	Лицензии

	1
	100 000
	
	
	

	Рекламная компания
	1
	100 000
	
	
	

	Наружная реклама салона
	1
	50 000
	
	
	

	Аренда помещения
	1
	120 000
	Имеются договоренности
	
	

	ФЗП
	10
	120 000
	
	
	

	Первоначальная закупка товара и расходных материалов
	
	75 000
	
	
	

	На время раскрутки: ФЗП и другие расходы
	
	300 000
	
	
	

	Всего:
	58
	3 728 500
	
	
	171 500


ИТОГО: 3 728 500 рублей.
VI. СТРАХОВАНИЕ И ЛИЦЕНЗИРОВАНИЕ
6.1. Санитарно-эпидемиологическое заключение на помещение.
VII. ЦЕЛЬ КРЕДИТОВАНИЯ
	№ п/п
	Наименование
	Цена за единицу, руб.
	Кол-во, шт./кв.м.
	Стоимость, руб.

	1
	Косметологические аппараты
	500 000
	4
	2 000 000

	2
	Косметологический аппарат
	250 000
	1
	250 000

	3
	Мебель
	
	40
	166 000

	4
	Орг техника + TV+касса
	
	7
	137 500

	5
	Душевая кабина
	20 000
	1
	20 000

	6
	Стерилизаторы, ванночки
	
	6
	18 000

	7
	Ремонт помещения
	200 000
	1
	200 000

	8
	Программа CRM
	50 000
	1
	50 000

	9
	Лицензии
	100 000
	1
	100 000

	10
	Рекламная компания
	100 000
	1
	100 000

	11
	Наружная реклама
	50 000
	1
	50 000

	12
	Аренда помещения
	120 000 (в месяц)
	1
	120 000

	13
	ФЗП
	12 000 (в месяц)
	10
	120 000

	14
	Первоначальная закупка товара и расходных материалов
	
	
	75 000

	15
	На время раскрутки: ФЗП и другие расходы
	
	
	300 000


ИТОГО:  3 728 500 рублей.
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