
Зал бокса
и единоборств

Инвестиционное предложение



ПРОВЕРЕННАЯ БИЗНЕС МОДЕЛЬ

▪ Проверенная бизнес-модель с отлаженными процессами.
▪ Востребованный формат спортивных залов.
▪ Преимущество формата над классическим фитнесом.
▪ Активная социальная и медиа поддержка.

ПРАВИЛЬНЫЙ ЦЕНОВОЙ СЕГМЕНТ

▪ Базовая стоимость абонемента от 6 000 руб. в месяц.
▪ Ежемесячное автоматическое списание средств.
▪ Позволяет сделать спорт и здоровый образ жизни массовым.
▪ Залы финансово доступны любой категории потребителя.

МАСШТАБИРУЕМОСТЬ

▪ Залы будут открываться предпочтительно в ТЦ и ЖК.
▪ Большинство современных ТЦ и ЖК имеют возможность свободной планировки.
▪ Быстрое развитие и тиражирование.
▪ Современная модель эффективного управления.

ФОРМАТ

▪ Бизнес формат по доступной цене.
▪ Площадь: 1000 квадратных метров. 
▪ Возможность заниматься в группах и индивидуально с тренером.
▪ Большой выбор направлений тренировок.

ИНВЕСТИЦИОННАЯ ПРИВЛЕКАТЕЛЬНОСТЬ



ЦЕЛЬ ПРОЕКТА:

Создание доступной спортивной инфраструктуры мирового уровня, способной повысить 
качество жизни.

ПАРАМЕТРЫ ПРОЕКТА:

Количество залов: 1-100, количество членов: 500 - 50 000 человек. Развитие франшизной сети.

ФОРМАТ:

Площадь: 500 - 1 500 квадратных метров. Формат бизнес по цене эконом. 

РАЗМЕР РАУНДА А:

До 10 000 000 рублей.

ГОРИЗОНТ ИНВЕСТИРОВАНИЯ:

1-2 года.

ИСПОЛЬЗОВАНИЕ СРЕДСТВ:

80% - открытие клубов.
20% - операционная деятельность.

БИЗНЕС МОДЕЛЬ: 

Максимальная автоматизация бизнес процессов.



ГРАФИК РАЗВИТИЯ СЕТИ

количество собственных клубов

количество клубов по франшизе

1-й этап: Москва
2-й этап: Московская область, города миллионники 
3-й этап: Столицы всех субъектов РФ

2023            2024            2026            2028            2030

50 000

500

12 500

37 500

Клиентская база



Учитывая низкое проникновение спортивных и фитнес услуг в России, потенциал для роста рынка 
в натуральном выражении – 5-6 раз.
Студийный формат показывает высокую эффективность в последнее время на российском рынке.

Совмещение технологичности и фокуса на низкий ценовой сегмент предоставляет колоссальное 
конкурентное преимущество.

Ниша качественных небольших спортивных залов бизнес формата в низком ценовом сегменте 
практически свободна в России.
Взимание ежемесячных платежей стало возможным и малозатратным.

Количество безналичных оплат покупок выросло в 1,5 раза за последние 4 года.

Рост технологичной грамотности населения России позволяет эффективно реализовать процессы 
автоматизации в рамках данного проекта.

Повышение автоматизации производства высвобождает свободное время, которое направляется 
на удовлетворение потребностей человека, в том числе в спорте.

Здоровый образ жизни уже стал общемировым трендом, в пропаганде которого принимает
участие и само государство.

Эффективное развитие бизнеса возможно только при совмещении как онлайн, так и офлайн 
среды, что будет реализовано в данном проекте.



НАПРАВЛЕНИЯ ТРЕНИРОВОК

БОКС КИКБОКСИНГТАЙСКИЙ БОКС ДЖИУ-ДЖИТСУ ФИТ-БОКСИНГ ФУНКЦИОНАЛЬНЫЕ 
ТРЕНИРОВКИ



КЛЮЧЕВЫЕ
ХАРАКТЕРИСТИКИ

Выход на точку 
безубыточности 
при 35% загрузке

Окупаемость проекта 
1-1,5 года



Инвестиции в один клуб



Разработка концепции, проектирование, расчёт пропускной способности, разработка продуктовой линии, системы сервисного обслуживания 
гостей, системы лояльности. Разработка и внедрение орг. структуры, системы мотивации персонала, финансовой модели и модели
бизнес-процессов, выход на плановые коммерческие показатели.

- Два первых фитнес клуба сети «Физика» в г. Москва в 2010-2011г., один из которых был первым в России полностью автоматизированным 
клубом не имеющим аналогов;
http://fit-fizika.ru
http://fitnessavenue.ru

- Сеть фитнес клубов «Платформа» в г. Ижевск, 2013-2015, разработка уникальной для региона концепции, архитектурное зонирование,
разработка финансовой модели и т.д. до выхода на плановую заполняемость. В 2019 году полная перезагрузка работы отдела продаж, сервиса, и 
маркетинга с целью повышения эффективности работы отдела и как следствие повышение объема выручки.
http://www.platformasport.ru
https://vk.com/platformasport

- Фитнес пространство «The Base» в г. Москва, 2016 г. Разработка уникальной не имеющей аналогов в России концепции и построение
финансовой модели.
https://thebasefitness.ru

- Фитнес клуб «Cosmo Fit», первый клуб подобного формата в г. Махачкала, 2016-2017 г. (сайта нет)
https://www.instagram.com/cosmo_fit05/

- «Фитнес град» г. Нижний Новгород 2017 г.
http://fitgrad.ru

- Теннисный центр и фитнес клуб «YesToDay» в г. Минск 2017 г.
http://yestoday.by

- Супер премиальный фитнес клуб «EDGE» в г. Новосибирск, 2018 г. Разработка уникальной концепции премиального формата, на сегодняшний 
день клуб является одним из самых премиальных в России.
http://www.edgepremiumfitness.ru

- Фитнес клуб «Formula Fit» в г. Белгород, самый масштабный проект 10 000 кв.м., открытие 02 марта 2019 г. Выполнен полный цикл работ от 
архитектурного проекта до открытия и постановки всех бизнес-процессов. 
https://formulapro31.ru

- Термально-оздоровительный комплекс «Море Парк» г. Киров, включающий в себя фитнес клуб, термальный комплекс, спа комплекс. Открытие 
комплекса 28.11.2019 года. Работа велась до выхода на плановые показатели по выручке и посещаемости комплекса. 
https://parkmore.ru/

- Фитнес клуб «Hard Fitness» в г. Актобе, Казахстан, 2020г.
https://hardfitness.kz

Реализованные проекты



С уважением, генеральный директор ООО «Фитнес Кэпитал», Алексей Курасов

2023


